TTM - trailing twelve months
Umsatzstatistik der letzten 12 Monate

=" Microsoft
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Liebe Partnerinnen, Liebe Partner,

CLOUD mit dieser Anleitung mochten wir euch zeigen, wie Ihr herausfinden konnt ob Ihr von der
geplanten Umstellung von Microsoft betroffen seid und euer CSP-Konto deaktiviert wird.

Ab April 2024 plant Microsoft alle Kunden die in den letzten 12 Monaten (TTM] weniger als
1.000 USD Umsatz gemacht haben zu sperren bzw deren Konten zu deaktivieren.

Wie viel Umsatz Ihr aktuell macht konnt |hr mithilfe dieser Anleitung nachvollziehen.

Nachfolgend noch die offizielle Ankundigung von Microsoft dazu:
New annual revenue requirement for CSP indirect resellers

=" Microsoft
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https://learn.microsoft.com/en-us/partner-center/announcements/2023-october#new-annual-revenue-requirement-for-csp-indirect-resellers

Zunachst meldet |hr euch 1Im MS Partner Center an und navigiert auf den Punkt
Informationen. Folgend der Link zum Partner Center: Partner Center

= Microsoft Partner Center

Startseite

Arbeitsbereiche

Abrechnung Empfehlungen Informationen Kunden Preise Mein Zugriff

v "4 = = +

Schnellstarts

IL Grundlegendes zu lhrer Rechnung IL Herstellen von Kundenbeziehungen |£1|

Informationen zu Insights —{ |£1| Erste Schritte in Partner Center —{
= =

Fordern Sie von lhren

Umsatzsteigerung durch
IL] Grundlegendes zu Preislisten ILII Em fehlungen é], ILJI Administratoren den Zugriff auf
P g den Arbeitsbereich an. —f

=" Microsoft
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https://partner.microsoft.com/de-de/dashboard/home

= Microsoft Partner Center

Startseite > Informationen ) LA
Ubersicht
Erkenntnisse | Abonnements Leistung des Cloudprogukts (O
Empfehlungen
Zusammenfassung J- Herunterladen ~ |& Freigeben =3 Neuigkeiten --- Letzte 12 Monate
Leads

Umsatz der letzten zwélf Monate
Co-5elling-Verkaufschancen

g -
" :
t e a Cloud Solution Provider
C LO U D Azure-Nutzung

GDAP-Beziehungsanalysen s I =

Abonnementanalysen Office 365 Microsoft 365  Dynamics 365 EMS5  Fenster

Lizenznutzungsanalysen

Umsatzdaten der letzten zwdlf Monate von Sep 2022 to Aug 2023. Hier klicken um die Umsatzzuordnung der letzten zwdlf Monate auf MPN-Ebene herunterzuladen.
Partnerkohorte

Gesamt Office 365 Dynamics 365 EMS Cloud - Andere Power B

Zusammenfassung @ .-

Handelspartneranalyse
Abonnements, die in 30 Tagen verlangert

Sicherheit Verkaufte Abonnements Verkaufte Lizenzen werden Aktive Abonnements Angehaltene Abonnements
Icnernen
Warnungen
=
Produktaufschliisselung @ - Abschliisse fiir Testabonnements @ -

Abonnements Lizenzen

SKU Verkaufte Abonnements _L

Dynamics 365 Business Central Essentials

Jnter den Informationen solltet Ihr die Kategorie Abonnementanalysen sehen konnen.
Unter diesem Punkt seht |hr den Umsatz, welchen Ihrin den letzten 12 Monaten uber eure MPN |ID generiert
habt. Fiir die Anderung bei MS ist der Gesamtumsatz relevant. Sollte dieser unter 1.000 USD liegen wendet
euch bitte an das CSP-Team.
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Fragen?
Bitte melden!

WORTMANN AG

I'T. MADE IN GERMANY.

csp@wortmann.de

Bredenhop 20
32609 Hullhorst
Deutschland

f ¥ in
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